Victor Borsuk

Temat gtéwny:

Jak skutecznie sprzedac siebie?

#budowaniemarki,#motywacja,#pokonywaniebarier#sport, #sprzedaz

7-krotny Mistrz Polski w kitesurfingu, wielokrotny zwyciezca pucharéw Azji, Europy i Swiata, a
takze jeden z najbardziej utytutowanych sportowcoéw ekstremalnych w Polsce. To jedna z
najbardziej barwnych i energetycznych postaci jakie poznacie. Swojg marke budowat sam przez 14 lat
sprzedajac ja jako ambasador najwiekszych firm w Polsce (PGE, Diverse, Burn, Ford, Orange, AA men,
Virgin mobile, Sony etc.). Zatozyciel obozéw mtodziezowych Borsuk Camps i agencji
turystycznejzajmujacej sie wyjazdami po catym swiecie.

Do wszystkiego doszedt sam i zmierzyt sie z jednym z najtrudniejszych wyzwan, czyli przekut pasje do
niszowego sportu ekstremalnego w biznes, ktéry pozwolit mu zrealizowaé marzenia.

W swoich prezentacjach opowiada o drodze, ktérg przebyt, czyli wielu porazkach i sukcesach, o
btedach, ktére popetnit w rozmowach i sprzedazy oraz jak je wyeliminowat, a takze opowiada o
przetamywaniu strachu, kiedy musiat zmierzy¢ sie z 10 metrowymi falami na Hawajach lub ptywajac w
akwenach petnych rekinéw.

To historie, ktore tacza ze soba pasje do sportu rownolegle ze sprzedazg i nawigzywaniem wieloletniej
wspotpracy z klientami i sponsorami, ktdre inspiruja i pokazujg stabosci, wzmacniajg determinacje i
ucza z jakich narzedzi korzystac przy sprzedazy, braku motywacji, czy problemach w pracy
zespotowe].

Zakres tematyczny wyktadow:



(new) Nauka fotografii mobilnej, czyli jak wykorzysta¢ smartfon do zdjec, aby uzyskac
profesjonalne efekty.

Sita pierwszego wrazenia, czyli jak zbudowac¢ solidne fundamenty pod sprzedaz.
Podnoszenie osobistej efektywnosci, czyli jak osiggnaé mistrzostwo w zmieniajacych sie
warunkach

Budowanie marki osobistej - dlaczego warto uczy¢ sie przez cate zycie.

Zwyciestwo jako nawyk.

Ludzie wokét nas - czyli partnerzy w sukcesie i wspdlna praca zespotowa.

Praca zespotowa, a indywidualnosé - jak utrzymac balans i najlepiej na tym skorzystac.
WYyjs¢ z inicjatywa - czyli jak zbudowac dtugotrwata wspdtprace z firma i kontrahentami.
Porazka napedem sukcesu - jak przezwyciezac porazki i w czym nam pomagaja.

Stan sie produktem - jak sie sprzedac i osigga¢ wymarzone cele.


http://www.tcpdf.org

