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Temat gtéwny:

Polak potrafi, czyli jak odnies¢ sukces ponad granicami

#budowaniemarki,#nauka,#sztucznainteligencja,#zarzadzanie #zespol

Michat Sadowski to zatozyciel i Prezes Brand24 S.A., innowacyjnej firmy specjalizujacej sie w
monitoringu Internetu, z ktérej produktu korzysta 4000+ klientéw z 159 krajéw. Jako Startup Founder
of the Year zostat wyrdzniony w prestizowym konkursie The Next Web Startup Awards. Swoja wiedz3g i
doswiadczeniem dzieli sie jako mentor w organizacjach takich jak Founder Institute (edycja
nowojorska) oraz Startup Weekend.

Uznany w rankingu 50 Kreatywnych Magazynu Brief. Michat Sadowski jest rowniez autorem
bestsellerowej ksigzki "Rewolucja Social Media", w ktérej dzieli sie swojg wiedza na temat wplywu
medidw spotecznosciowych na wspdiczesny swiat i biznes. Programista i projektant z mocnym
backgroundem technologicznym, ktéry doswiadczenie zdobywat na kierunku Inzynieria
Oprogramowania Politechniki Wroctawskiej.

W wolnym czasie rozwija swoje pasje artystyczne jako wielokrotnie nagradzany fotograf. W 2022 roku
zdobyt najbardziej prestizowa nagrode w dziedzinie fotografii dronowej, SkyPixel Drone Awards,
potwierdzajac swoje umiejetnosci w tej innowacyjnej i fascynujacej dziedzinie fotografii. Jego
zamitowanie do sztuki i technologii przektada sie na jego podejscie do biznesu, ktére cechuje sie
kreatywnoscia i innowacyjnoscia. Nieustannie poszukuje nowych mozliwosci dla rozwoju swojej firmy
i wspierania innych przedsiebiorcow.

Zakres tematyczny wyktadow:

Al w biznesie: jak wykorzystaé sztuczng inteligencje do zwiekszenia sprzedazy i efektywnosci w
Twojej organizacji?



W tej prelekgcji, Michat przedstawia kluczowe zagadnienia zwigzane ze sztuczng inteligencja (Al) i jej
rosngcym wptywem na wspoitczesne technologie oraz swiat biznesu. Uczestnicy dowiedzg sie o
podstawowych koncepcjach Al, takich jak uczenie maszynowe, gtebokie uczenie i przetwarzanie
jezyka naturalnego, oraz jak te technologie sg wykorzystywane w réznych branzach.

Michat omowi réwniez potencjalne wyzwania i zagrozenia zwigzane z Al, takie jak etyka, prywatnosc¢
danych oraz wptyw na rynek pracy. Przyktady zastosowan Al w praktyce biznesowej, takie jak
optymalizacja proceséw, personalizacja oferty czy automatyzacja obstugi klienta, pozwola
uczestnikom zrozumiec, jak przedsiebiorstwa moga wykorzystac potencjat sztucznej inteligencji, aby
0siggnac przewage konkurencyjna na rynku.

W trakcie prelekcji Michat podzieli sie rowniez swoimi przemysleniami na temat przysztosci Al oraz jak
istotne jest dla przedsiebiorcéw i menedzerow zdobycie wiedzy na temat tej dynamicznie rozwijajacej
sie dziedziny, aby przewidzie¢ i dostosowac sie do nadchodzacych zmian.

Budowanie relacji z klientami w sieci - klucz do sukcesu w biznesie.

Prelekcja skupia sie na znaczeniu empatii i zrozumienia potrzeb klientéw w prowadzeniu biznesu, jak
rowniez na wykorzystaniu mozliwosci internetu do rozwigzywania realnych problemow klientow.

W trakcie wystapienia, pokazuje konkretne narzedzia, technologie i dobre praktyki, ktére mozna
wdrozy¢ w Twojej organizacji. Podkresla, jak wazne jest patrzenie na swiat oczami klienta oraz jak
pozytywne skojarzenia z marka i zaufanie moga zostac zbudowane dzieki efektywnemu
rozwigzywaniu ich problemoéw za pomoca narzedzi dostepnych w sieci. Prelekcja przedstawia
rowniez korzysci ptynace z analizy opinii wyrazanych przez uzytkownikéw w mediach
spotecznosciowych oraz obserwacji ich zachowan na stronie. Skrupulatne gromadzenie informacji na
temat potencjalnych klientdéw pozwala na efektywne inicjowanie kontaktu z nimi. W rezultacie,
klienci czuja sie traktowani w wyjatkowy sposdb, gdyz marki wychodza z inicjatywa i angazuja sie
bezposrednio w przekonanie ich do zakupu.

Jak budowaé biznes w Internecie? Lekcje z drogi od 0 do 4000+ klientéw i 22mIn przychodu.

Prelekcja ma na celu przedstawienie uczestnikom konkretnych krokoéw, ktére warto podjac, aby
zbudowac preznie dziatajaca firme w swiecie cyfrowym. W trakcie wystapienia, Michat omowi
znaczenie okreslenia jasnych celéw dla firmy oraz opracowanie strategii, ktéra pozwoli na ich
osiggniecie. Podkresli waznos¢ adaptacji i elastycznosci w odpowiedzi na zmieniajgce sie warunki
rynkowe. Przedstawi jak zrozumiec¢ potrzeby klientdw i dostarczy¢ im wartosciowych rozwigzan, ktére
sprawig, ze marka zyska ich zaufanie i lojalnos¢. Sadowski przedstawi réwniez znaczenie innowacji
oraz wprowadzania nowatorskich rozwigzan, ktére pozwola na wyréznienie sie na konkurencyjnym
rynku.

Prelekcja poruszy rowniez temat skutecznego pozyskiwania inwestorow oraz przekonywania ich do
wsparcia projektu, prezentujac wartos¢ biznesowa i potencjat rozwoju firmy. Przedstawi dobre
praktyki w zakresie marketingu internetowego, w tym wykorzystania medidw spotecznosciowych,
content marketingu, pozycjonowania czy e-mail marketingu.

Na koniec, Michat zwrdci uwage na znaczenie analizy danych, stosowanie narzedzi analitycznych oraz
wprowadzanie poprawek w celu osiggniecia lepszych rezultatow. Prelekcja dostarcza uczestnikom
praktycznych wskazdwek oraz inspiracji do budowania udanego biznesu internetowego lub startupu.
Poprzez przedstawienie dobrych praktyk zwigzanych z tym procesem, pomaga innym
przedsiebiorcom unikac putapek i wykorzystac potencjat internetu na swoja korzysc.



Monitoring Mediéw - klucz do lepszego zrozumienia klientéw w sieci

Omawiajac monitoring Internetu, Michat przedstawia narzedzia, techniki oraz praktyki, ktore
pomagajga w monitorowaniu obecnosci marki w sieci, analizie konkurencji oraz identyfikacji
mozliwosci rozwoju. Prelekcja oferuje praktyczne rady oraz przyktady zastosowan monitoringu
Internetu w realnych sytuacjach biznesowych. Michat uczy, jak wykorzysta¢ dostepne w sieci dane,
aby zdoby¢ wglad w zachowania klientow, trendy rynkowe i konkurencje. Uczestnicy nauczg sig, jak
zbierac, analizowac i interpretowac dane w celu poprawy strategii marketingowej, produktowej i
biznesowej. Michat pokazuje, jak wykorzystac rézne kanaty komunikacji, aby zbudowac swiadomosc¢
marki oraz jak mierzy¢ sukces promocyjnych dziatan.
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